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Losungen fur mehr Vollbelegstage

Mit 2.000 Kunden aus dem
Beherbergungsgewerbe  und
einem jdhrlichen Umsatzzu-
wachs von iiber 20% ist GAS-
TROdat der groRte Anbieter
von Hotelsoftware in Oster-
reich.

Oberstes Ziel fiir die Soft-
wareentwickler von GASTRO-
dat ist die Steigerung der Voll-
belegstage durch intelligente
Hotelsoftware, verbunden mit
medieniibergreifenden Tools
im Marketingbereich. DI Ru-
dolf Hofherr, Geschéaftsfiithrer
von GASTROdat: ,Mit unseren
innovativen Lésungen kénnen
die Hoteliers die Vollbelegs-
tage ihres Hauses quasi iiber
Nacht steigern. Unsere Kun-
den konnen sich darauf ver-
lassen, dass wir durch unsere
hauseigene Entwicklungsab-

teilung technologisch immer
ganz vorne dabei sind und
ihnen durch automatisierte
Abldufe - vor allem im Marke-
tingbereich - ein groRes Stiick
Arbeit abnehmen.”

Die Gretchenfrage lautet:
Wer macht heute das Rennen
am Buchungsmarkt? Hotels,
die im Internet auf Anfragen
mit verspateten oder unat-
traktiven E-Mail-Angeboten
reagieren, werden von poten-
ziellen Kunden von vornher-
ein ausgeschieden. Mit einer
ausgereiften Software fiir per-
fekte E-Mail-Angebote erhoht
GASTROdat die Erfolgschancen
seiner Kunden im Internet.
Das ist die Kernkompetenz
von GASTROdat. Sie begriindet
sich durch den Informations-
riickfluss der GASTROdat-Kun-
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den, die jahrlich insgesamt
iiber 100 Millionen Angebote
versenden.

Als Entwickler des Tele-
briefes bietet GASTROdat
den Hoteliers einen medien-
iibergreifenden Support. ,Per
Knopfdruck {ibertragt unse-
re Software automatisch alle
relevanten Daten an unsere
Druckerei, die dann fiir jedes
Angebot einen individuellen

Prospekt im Corporate Design
des Hauses produziert”, be-
tont Hofherr. ,Dariiber hinaus
iibernehmen wir den Postver-
sand und gewdhrleisten da-
durch verringerte Portokosten
ins Ausland.”

Im Rahmen des Marketing-
Supports unterstiitzt GAS-
TROdat seine Kunden durch
automatisierte, in die Ho-
telsoftware integrierte Marke-
tingprozesse. Bei Bedarf iiber-
nimmt das Softwarehaus mit
20 Mitarbeitern und Tochter-
firmen in Deutschland und der
Schweiz auch die komplette
Corporate-Design-Entwick-
lung. Beratungsleistungen wie
konzeptives Marketing-Con-
sulting und Kurse fiir Mitar-
beiter ergdnzen die Hotelsoft-
ware von GASTROdat.

Kontakt: GASTROdat GmbH,
Morzger Strafle 66, 5020
Salzburg, Tel. 0662/82 07 02-0,
E-Mail: office(@gastrodat.com,
Internet: www.gastrodat.com



